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Seminar: Industrieprojekte erfolgreich akquirieren  
 

Datum: 16.05. und 17.05.2024 

Uhrzeit: 09.00 - 17.30 Uhr, 09.00 - 16.30 Uhr  

Ort: Leipzig 

Referent: Hans-Lothar Busch  

Veranstalter: HZDR Innovation GmbH  

  

Programm  
  

1. Seminartag: 16.05.2024 
  

 

09.00 – 09.45 Uhr  
 

Organisatorische Einführung  
Begrüßung 
Seminarorganisation 
 

 

09.45 – 10.30 Uhr 
 

Wege zu neuen Industrie-Kontakten 
 

 

10.30 – 11.00 Uhr 
 

Pause 
 

 

11.00 – 12.15 Uhr  
 

 

A-B-C- Rollenspiele zur Kontaktanbahnung bei neuen 
Industriekunden 
 

 

12.15 – 13.15 Uhr 
 

Mittagspause 
 

 

13.15 – 13.40 Uhr 

 

Das Phasenmodell des wissenschaftlichen Akquisitions-
Prozesses 
 

 

13.40 – 15.00 Uhr 

 

Praxisübung Erstgespräch mit Feedback und Trainerinfo 
 

 

15.00 – 15.30 Uhr 

 

Pause 
 

 

16.30 – 16.30 Uhr 

 

Die Bedarfsanalyse als Schlüssel zum ersten Industrie-Projekt 
 

 

16.30 – 17.30 Uhr 

 

Fragetechniken mit Übung   
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Seminar: Industrieprojekte erfolgreich akquirieren  
 

Datum: 16.05. und 17.05.2024 

Uhrzeit: 09.00 - 17.30 Uhr, 09.00 - 16.30 Uhr  

Ort: Leipzig 

Referent: Hans-Lothar Busch  

Veranstalter: HZDR Innovation GmbH  

  

Programm  
  

2. Seminartag: 17.05.2024 

 
 

09.00 - 09.15 Uhr  
 

 

Begrüßung & Anschluss an Vortag  
 

 

09.15 - 10.30 Uhr   
 

 

Nutzen-Argumentation inklusive Übung   
 

 

10.30 - 10.45 Uhr   
 

 

Pause  
 

 

10.45 - 11.55 Uhr 
  

 

Rollenspiel aus einem Praxisfall (inkl. Feedback und Info vom 
Seminarleiter) 
 

11.55 - 12.15 Uhr   
 

Schutz vor Know-how Diebstahl 
 

12.15 - 13.15 Uhr   
 

Mittagspause 
 

13.15 - 15.00 Uhr   
 

Praxisübung (inkl. Feedback und Info vom Seminarleiter) 
 

15.00 - 15.15 Uhr  
 

Kaffeepause 
 

 

15.15 - 15.30 Uhr   
 

 

Beziehungs- und Vertrauensebene zum Kunden  
 

15.30 - 16.10 Uhr  
 

 

Die besondere Psychologie des Preises  
 

 

16.10 - 16.30 Uhr  
 

 

Seminarfeedback 
 

16.30 Uhr  Seminarabschluss  
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